
申报专精特新小巨人，企业市场占有率证明怎么做？ 
专精特新中小企业，是指具备专业化、精细化、特色化、新颖化优势的中小企业。 

工信部最新数据显示，我国专精特新中小企业创新能力不断增强，营收利润持续向好，专精

特新中小企业在制造业细分领域拥有更多优势。长远来看，引导中小企业走“专精特新”发展

道路是巩固壮大实体经济的重要举措。 

“专精特新”企业是中国制造的重要支撑，也是保证产业链供应链稳定的关键所在。 

近年来，在国家政策引导下，各地各部门为加快培育“专精特新”企业，推动产业链创新链协

同发展，采取了一系列举措。具备创新能力的企业通过参与专精特新培育计划，均可快速走

上专精特新发展道路，享受政策红利。奖励政策包括但不限于对国家新认定的专精特新“小

巨人”企业给予一次性奖励，对认定的各梯度“专精特新”企业新增融资给予贴息、贴保等补贴

等等。 

2024 年全国 31 省专精特新奖励汇总！ 

针对专精特新中小企业认证标准也有详细的统一规定，工信部于 2022 年发布《优质中小企

业梯度培育管理暂行办法》。《办法》明确了创新型中小企业、专精特新中小企业、专精特新

“小巨人”企业的评价或认定标准。由于地区发展速度不一，在部分专项认定条件上仍存在较

大差异，主要体现在精细化、专业化、市占率三方面。 

其中，“小巨人”要求主导产品在全国细分市场占有率达到 10%以上，制造业单项冠军则进一

步要求企业申请产品的市场占有率位居全球前列。 

可见，在中小企业梯度培育认定体系中，提高主营业务、产品的市占率是实现认定层级向上

跃迁的必要条件。 

要申报专精特新小巨人，企业市场占有率证明通常可以通过以下几种方式来完成： 

1. 市场调研公司报告：委托专业的市场调研公司进行调查，获取有关市场占有率的数据和

报告。 

2.行业协会或组织证明：向相关行业协会或组织申请证明，说明企业在该领域的市场地

位。 

3.销售数据分析：对企业自身的销售数据进行分析，以确定在特定市场中的份额。 

4.客户调查：通过对客户的调查，了解他们使用产品或服务的情况，间接证明市场占有

率。 

5.竞争对手比较：与竞争对手的业务规模和市场份额进行比较，以凸显自身的优势。 

6.官方统计数据：利用政府或其他权威机构发布的相关行业统计数据来支持证明。 

7.客户案例和推荐信：收集客户的成功案例和推荐信，以证明在市场中的影响力。 

8.行业专家意见：请教行业专家，获取他们对企业市场占有率的评价和意见。在准备市

场占有率证明时，需确保数据的准确性和可靠性，并尽可能提供多方面的证据来支持企

业的申报。 

以下是一种常见的计算市场占有率的方法： 

企业市场占有率=(企业销售额/行业总销售额)*100%其中，企业销售额可以通过企业的

财务报表或销售数据来获取，行业总销售额可以通过市场调研或行业报告来获得。 

假设企业销售额为： 

A， 行业总销售额为 

B，则企业市场占有率可以计算为：企业市场占有率=(A/B)*100%通过这种计算方法，您

可以得出企业在该行业中的市场占有率，并将其作为专精特新小巨人申报的证明之一。 
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